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Sebrae-SP lança Operação Natal: 
regional Campinas fomenta 

por Raquel Valli

O Sebrae-SP está lançando o 
Desafio Venda Mais – Operação 
Natal, e a regional de Campinas 
está convocando todos os em-
preendedores a participar. 

O objetivo é auxiliá-los a ma-
ximizar os resultados no período 
mais forte de vendas do varejo 
do Brasil, criando um ambiente 
de aprendizado e ação, em que o 
empreendedor não apenas rece-
ba conteúdos, mas também seja 
incentivado a agir e testar novas 
estratégias imediatamente.

“Tradicionalmente, o fim do 
ano traz um movimento maior 
no comércio e isso cria boas 
chances de o pequeno negócio 
vender mais. É uma fase em que 
o consumidor aparece com mais 
frequência, busca novidades e 
está mais disposto a fechar com-
pras”, explica o gerente regional 
do Sebrae-SP em Campinas, Nil-
cio Freitas.

“Nossa intenção é ajudar o 
empreendedor a se organizar 
para aproveitar esse momento, 
seja ajustando o planejamento, 
revisando estratégias de venda ou 
entendendo melhor o comporta-
mento do cliente. A gente quer 
que ele chegue neste período 
mais preparado e consiga trans-
formar este aumento de demanda 
em faturamento real para o negó-
cio,” completa.

Entre as ações da Operação 
Natal, encontra-se a palestra do 

empreendedor Rick Chesther, 
no dia 3 de dezembro, às 18h30, 
com transmissão ao vivo pelo 
YouTube. A explanação é gratui-
ta, mas com vagas limitadas. As 
inscrições já estão abertas e de-
vem ser feitas pelo https://forms.
office.com/r/a00uq JcdQa

Rick Chesther
É um influenciador brasileiro, 

que transformou a experiência 
como vendedor ambulante de 
água no Rio de Janeiro em um fe-
nômeno de empreendedorismo. 
Atualmente, viaja pelo mundo 

dando palestras, tendo inclusive 
falado em Harvard. 

É autor de best-sellers que in-
centivam o microempreendedo-
rismo e a superação.

Alcançou notoriedade com 
vídeos simples sobre como “pe-
gar a visão” e começar um negó-
cio com poucos recursos, usando 
uma abordagem motivacional e 
inspiradora. “Vender água não dá 
pra você, não? Então a crise, no 
seu caso, não está no país. Está 
dentro de você.”, declara.

Durante a palestra, apresen-
tará técnicas práticas e objetivas 

para quem deseja vender, aprovei-
tando todo o potencial do Natal. 
Com uma abordagem pautada 
em atitude, foco e determina-
ção, demonstra que resultados 
extraordinários são possíveis por 
meio de estratégias simples colo-
cadas em prática imediatamente.

A explanação marca o início 
de uma jornada de engajamento 
que segue até 19 de dezembro, 
garantindo que os participantes 
tenham suporte contínuo nesse 
período decisivo para o comér-
cio. Freitas explica que “o Sebrae-
-SP tem o hábito de acompanhar 

de perto os empreendedores ao 
longo do processo, e com quem 
participar deste evento não será 
diferente”.

Ainda de acordo com o geren-
te da regional Campinas, “segui-
remos conversando, entendendo 
as dificuldades que aparecem 
no dia a dia e observando o que 
começa a funcionar melhor em 
cada negócio. Quando um em-
preendedor compartilha uma 
ação que deu certo, acaba inspi-
rando o outro a testar e ajustar 
suas próprias estratégias.”

Cooperação 
Os inscritos poderão entrar 

em um grupo especial no What-
sApp que será disponibilizado 
durante a live, para receber pílu-
las de conhecimento, enquetes, 
insights e um formulário para 
acompanhamento dos resul-
tados. Além disso, conteúdos 
diários de motivação e dicas de 
vendas serão enviados pelos con-
sultores do Sebrae-SP para refor-
çar a aplicação das orientações 
apresentadas e ajudar a manter 
os empreendedores ativos, con-
fiantes e focados em ampliar seus 
números. “Seguiremos conver-
sando, entendendo as dificulda-
des que aparecem no dia a dia e 
observando o que começa a fun-
cionar melhor em cada negócio. 
Quando um empreendedor com-
partilha uma ação que deu certo, 
acaba inspirando o outro”, finali-
za Freitas. 

Objetivo é maximizar resultados na época mais forte de vendas do varejo no país
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Rick Chesther no “Circuito empresarial: Desafio do conhecimento”, no Hotel Àster

Um Projeto de Lei Comple-
mentar, protocolado na Câmara 
Municipal de Campinas (SP), 
propõe desconto no Imposto 
Predial e Territorial Urbano 
(IPTU) para os proprietários 
de imóveis que instalarem câ-
meras de segurança, integrando 
os equipamentos do sistema de 
videomonitoramento da Guarda 
Municipal (GMC).

O desconto poderá variar de 
5% a 20%, conforme critérios 
técnicos que levarão em conta o 
número de câmeras instaladas, a 
área coberta e a efetiva conexão 
com o sistema municipal de mo-
nitoramento. 

Já os detalhes deverão ser de-
finidos em regulamento a ser pu-
blicado pela Prefeitura.

“A concessão de desconto 
no IPTU serve como incentivo 
fiscal à participação cidadã, re-
conhecendo o esforço dos con-

tribuintes que colaboram ativa-
mente com a segurança coletiva”, 
afirma o vereador Bene Lima 
(PL), autor da proposta.

Ainda de acordo com o par-
lamentar, programas similares já 
são adotados em outras cidades e 
têm contribuído para ações pre-

ventivas, que resultam em mais 
eficiência no atendimento de 
ocorrências.

Para se tornar lei, o projeto 
deverá ser aprovado em duas dis-
cussões no Plenário da Câmara e, 
na sequência, ser sancionado pelo 
prefeito Dário Saadi.

Desconto no ipTU com 
câmeras que integrem Gm 

Prefeitura de Campinas 

Carnês do Imposto Predial e Territorial Urbano de Campinas

O campineiro Daniel Lucas 
de Campos, de 32 anos, morreu 
este mês na guerra da Ucrânia. 
Vivia com a família em Campi-
nas (SP), onde trabalhava como 
vendedor de automóveis. 

Deixa dois filhos e uma 
companheira com quem con-
viveu por oito anos. Embarcou 
para o leste europeu em 12 de 
agosto para lutar na guerra. A 
família tenta trasladar o cor-
po, que estava em Kiev (capital 
ucraniana). 

O campineiro teria assina-
do um contrato com o governo 
de Vladimir Zelensky para ga-
nhar o equivalente a R$ 25 mil 
mensais, mas a família não teria 
recebido o total combinado du-
rante o tempo em que Campos 
serviu em combate. Ele teria se 
voluntariado em julho. 

Em 2022, a Rússia invadiu 
a Ucrânia, escalando um con-
flito iniciado em 2014, com o 

objetivo declarado de “desmili-
tarizar” e “desnazificar” o país, 
e impedir a aproximação ucra-
niana com o Ocidente e com a 
Otan. 

O conflito resultou em uma 
guerra de desgaste, com a Ucrâ-
nia resistindo com apoio oci-
dental (armamentos e sanções 
contra a Rússia), causando vas-
ta destruição, crise humanitária 
de refugiados e instabilidade na 
geopolítica global. 

Os Estados Unidos pro-
põem um plano de paz para o 
conflito e pressionam Zelensky 
a assiná-lo. 

O documento foi elaborado 
por Washington em parceria 
com o governo russo de Vladi-
mir Putin e propõe que a Ucrâ-
nia ceda as regiões de Donetsk, 
de Luhansk e da Crimeia à Rús-
sia. A Crimeia, especificamen-
te, já havia sido anexada ilegal-
mente por Moscou em 2014.

Campineiro morre na 
guerra da Ucrânia 


