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Por Gabriella Ibrahim* 

Iniciar uma carreira na ad-
vocacia é um desafio complexo. 
Muitos jovens advogados se 
deparam com a clássica dúvida: 
devo me especializar logo no 
começo ou adotar uma postura 
generalista para ganhar expe-
riência e aprender na prática? É 
preciso avaliar vantagens e desa-
fios para traçar um plano de car-
reira estratégico e sustentável.

É muito comum que, ao 
sair da faculdade, não tenha-
mos certeza sobre a área espe-
cífica em que queremos atuar. 
Aliás, essa foi exatamente a 
minha experiência. No início, 
tratei de diversas áreas e temas, 
desde contratos até assuntos li-
gados à Lei Geral de Proteção 
de Dados (LGPD). Essa prá-
tica é a realidade para muitos 
advogados que precisam ser 
generalistas para garantir um 
fluxo de trabalho contínuo.

O problema é que, fre-
quentemente, surgem conse-
lhos criticando essa postura, 
sugerindo que um advogado 
deveria, desde o primeiro clien-
te, focar em uma especialização 
e recusar casos que não estejam 
no seu nicho de atuação. Na 
prática, porém, sabemos que 
não é tão simples assim. A pres-
são para iniciar uma carreira 
rentável e construir uma base 
de clientes normalmente leva 

muitos advogados a aceitarem 
demandas diversas.

Apesar de iniciar como 
generalista ser uma alternativa 
viável para se manter no mer-
cado, a especialização oferece 
uma grande vantagem: a cons-
trução de autoridade. Quando 
você foca em um nicho, sua 
imagem de especialista cresce, 
e isso eleva sua percepção de 
valor perante clientes e colegas. 
Afinal, o mercado tende a valo-
rizar mais aqueles que demons-
tram conhecimento profundo 
em uma área específica.

Portanto, no início da 
carreira, aproveite as oportu-
nidades para experimentar di-
ferentes áreas, mas sem deixar 
de planejar o rumo que deseja 
seguir. Essa é a fase ideal para 
aprender, corrigir trajetos e 
ajustar estratégias conforme 
surgem as oportunidades.

Defina um objetivo claro e 
ajuste suas práticas para alcan-
çá-lo, lembrando sempre que 
o importante é o crescimento 
contínuo. A especialização é 
um processo que acontece gra-
dualmente e, ao alinhar sua co-
municação e posicionamento, 
você consegue construir uma 
carreira sólida e com diferen-
cial competitivo.
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Qual caminho seguir 
no início da carreira?

Feira Negócio da Grota 
fortalece comércio em AL

O Instituto de Pesquisa e 
Planejamento Urbano (Iplan) 
de Maceió abriu, na última quin-
ta-feira (20), as inscrições para a 
3ª edição da Feira Negócio da 
Grota, um evento voltado para 
o fortalecimento de pequenos 
empreendedores das grotas e re-
giões vulneráveis da capital ala-
goana. O objetivo da iniciativa 
é dar visibilidade e impulsionar 
negócios locais, promovendo a 
inclusão produtiva e a economia 
solidária. As inscrições podem 
ser realizadas até o próximo dia 
26, através do site oficial: ne-
gociodagrota.maceio.al.gov ou 
presencialmente no Iplan, loca-
lizado no Centro de Maceió.

A Feira Negócio da Grota se 
consolidou como um dos prin-
cipais eventos para fomentar o 
empreendedorismo em Maceió, 
sendo uma vitrine para peque-
nos negócios que buscam cres-
cer e fortalecer sua presença no 
mercado. O evento deste ano 
ocorrerá entre os dias 21 e 30 de 
março, das 16h às 22h, no cora-
ção da cidade, e terá um formato 
de exposição com estandes va-
riados, onde serão apresentados 
produtos e serviços de diferentes 
setores, como artesanato, beleza, 
alimentação e moda.

Os empreendedores que se 
inscreverem e forem selecio-
nados terão a oportunidade de 
divulgar suas marcas, atrair no-
vos clientes e gerar novas opor-
tunidades de negócios, em um 

ambiente que visa não apenas o 
lucro, mas também o impacto 
social. A lista dos selecionados 
será divulgada no dia 10 de 
março, e os aprovados poderão 
expor suas criações em estandes 
dedicados a suas categorias.

Para muitos dos participan-
tes, a feira se torna um passo 
importante na trajetória de seus 
empreendimentos, proporcio-
nando uma plataforma de visibi-
lidade e conexão com o público, 
além de ser uma oportunidade 
de comercialização direta. A 
edição anterior da feira contou 
com grande participação do pú-
blico, evidenciando a importân-
cia de eventos como este para o 
fortalecimento da economia 

local e o incentivo à criatividade.
A iniciativa do Iplan faz par-

te de uma série de ações voltadas 
para a valorização de pequenos 
negócios que, muitas vezes, en-
frentam desafios para se estabele-
cer no mercado formal. Ao longo 
das edições anteriores, a Feira 
Negócio da Grota tem se conso-
lidado como uma ferramenta de 
transformação social, ao apoiar 
empreendedores de regiões peri-
féricas que encontram na ativida-
de econômica uma alternativa de 
geração de renda e inclusão social.

A promoção do empreen-
dedorismo nas grotas de Ma-
ceió também se reflete em um 
compromisso com o desenvol-
vimento econômico e social 

da cidade. A feira não é apenas 
um espaço de comercialização, 
mas também de aprendizado e 
troca de experiências entre os 
participantes, fortalecendo o 
vínculo comunitário.

Para garantir a participação, 
os interessados devem ficar aten-
tos ao prazo de inscrição, que 
se encerra no próximo dia 26, 
e procurar realizar o cadastro o 
quanto antes. O Iplan reforça 
que este é um momento impor-
tante para aqueles que buscam 
visibilidade para seus negócios e 
que a Feira Negócio da Grota é 
uma das principais oportunida-
des para quem deseja crescer e 
fortalecer a economia solidária 
no estado de Alagoas.

Evento promove negócios em áreas vulneráveis de Maceió
Jonathan Lins

Empreendedora Olegário Turbantes na feira Negócio da Grota

A Secretaria de Esta-
do da Saúde, por meio da 
Gerência Executiva de Vi-
gilância em Saúde (Gevs), 
realiza, neste sábado (22), 
o ‘Dia D de Vacinação e 
Multivacinação’, com foco 
na proteção contra a febre 
amarela e a dengue. Serão 
793 pontos de vacinação 
distribuídos em todo o ter-
ritório estadual.

Durante a agenda em 
João Pessoa, a equipe da 
área técnica da Gevs, jun-
to à equipe da Secretaria 
Municipal de Saúde da ca-
pital, vai realizar visitas às 
unidades Canaã (Distrito 
Sanitário 1), Vista Alegre 
(Distrito Sanitário 2) e 
Viver Bem (Distrito Sani-
tário 4), com o objetivo de 
acompanhar as ações junto 
aos profissionais e à popu-
lação local.

Os municípios de João 
Pessoa, Santa Rita, Ca-
bedelo, Bayeux, Conde, 
Caaporã, Sapé, Alhandra, 
Pitimbu, Pombal, Lu-
cena, Mari, Riachão do 
Poço, Sobrado, Cajazeiras, 
Sousa, Itabaiana, Alagoa 
Grande, Princesa Isabel, 
Aroeiras,  Esperança, Gua-
rabira, Campina Grande 
e Cruz do Espírito Santo 
estão abastecidos com a 
vacina da dengue.

Embora o chamamento 
especial seja para a prote-
ção contra a febre amarela 
e a dengue, o ‘Dia D’ tam-
bém vai oferecer vacinas 
de rotina do Calendário 
Nacional de Vacinação, re-
comendadas para crianças, 
adolescentes, adultos, ges-
tantes e idosos, conforme 
preconização do Ministé-
rio da Saúde, em todos os 
municípios, para manter a 
caderneta em dia.

Paraíba 
realiza ‘Dia D’ 
de vacinação 
da dengue


